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LA INDEPENDENCIA DE CATALUNYA |
L’ECONOMIA DELS CATALANS

XAVIER CUADRAS MORATO

INTRODUCCIO: CATALUNYA, NOU ESTAT EUROPEU?*

1. Quan ens el mirem amb la perspectiva
necessaria, el moéon aparenta estar immers ja fa
temps en una dinamica que combina dues for-
ces que segurament sé6n complementaries. D’una
banda, de 1945 enca s’han creat més de 120 nous
estats independents, la major part dels quals s6n
més petits que Catalunya en nombre d’habitants.
D’altra banda, també és evident que el poder
dels estats ha anat minvant considerablement.
Les empreses transnacionals, els mercats finan-
cers sense fronteres i els organismes supranacio-
nals condicionen i a vegades fins i tot determinen
I’abast del poder real dels governs dels paisos inde-
pendents. Els processos de globalitzacid, gairebé
per definici6, és evident que tendeixen a difuminar
les fronteres. A aixo cal afegir-hi el fet que molts
estats han anat cedint una part important de la
seva sobirania politica en determinats ambits a
organitzacions d’ambit supranacional. A Europa
som els veritables especialistes en processos d’in-
tegracié politica d’aquest estil. Fins i tot la politica
monetaria, un ambit de sobirania tradicionalment
reservat als estats, és compartida actualment a
nivell europeu per un bon nombre de paisos.

* Gran part de les idees contingudes en aquest article
han estat desenvolupades conjuntament amb el meu col-lega
de la UPF Modest Guinjoan, perod en cap cas no se’l pot fer
a ell responsable de la forma com jo les he expressat aqui.
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La historia ens demostra, per tant, que I’sta-
tus quo no és un ens immutable. Ni les fronteres
ni els seus efectes son sagrats. Se n’han creat de
forma continua al llarg dels darrers setanta anys.
Al mateix temps, pero, han perdut part de la
seva rellevancia, en un mén més interconnectat
i globalitzat que mai. Dos economistes italians,
Alberto Alesina i Enrico Spolaore, van publicar fa
uns anys un llibre molt recomanable en el qual
explicaven les raons del creixement del nombre
d’estats independents al mén.' Segons ells, les tres
forces responsables d’aquest fenomen eren: a) el
procés de globalitzacié economica i la creixent
obertura comercial dels paisos; b) la disminuci6
dels conflictes bel-lics com a forma de resolucié
de les disputes a nivell internacional; i ¢) la gene-
ralitzacié dels sistemes democratics com a forma
d’organitzacié politica.

Mirat des d’aquest punt de vista, potser no
hauriem de sorprendre’ns davant de I’aparicié de
moviments politics independentistes potents al si
d’alguns paisos europeus. Al cap i a la fi, Europa
és una societat profundament democratica, eco-
nomicament oberta i un dels llocs del mén on la
humanitat ha fet majors progressos a ’hora de
resoldre els conflictes politics de forma pacifica.

1. Alberto Alesina i Enrico Spolaore, The Size of Nations.
Cambridge: The MIT Press, 2003. Tot i que el llibre ha estat
traduit al catala, la pobra qualitat de la versié catalana la fa,
en la meva opinié, de molt poc interes.
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Estem a les portes de I'aparicié de nous estats a
Europa? No ho podem saber del cert, pero si que
sembla evident que, amb major o menor forga,
s’articulen forces politiques de caire independen-
tista a alguns territoris europeus com Catalunya,
Escocia, Euskadi o Flandes.

2. La independéncia d’un pais (Catalunya,
posem per cas) és un projecte de naturalesa cla-
rament politica que només pot ser adequadament
valorat amb criteris politics. Vist aixi, I'dnic que
realment és important és que una majoria suficient
de catalans decideixi de manera democratica siés o
no preferible bastir un estat propi abans que con-
tinuar formant part del projecte politic espanyol.
Aix0 no obstant, tampoc no seria gaire raonable
defugir I'analisi de les implicacions economiques
que tindria un projecte de tanta transcendencia
per al futur dels catalans. De fet, una bona part
de la controversia entre partidaris i detractors
de la independencia té com a nucli principal els
arguments al voltant de la (in)viabilitat economica
d’una Catalunya independent. Amb tot, no és un
tema facil d’abordar al nostre pais. Malgrat els
esforcos que es puguin fer per tractar el tema amb
objectivitat i rigor, és dificil esquivar la seva forta
connotacié politica. Segurament és inevitable, ja
que sembla evident que un factor important a
I'’hora de recollir suports per al projecte inde-
pendentista és la valoracié que hom faci de les
seves conseqiiencies sobre el benestar economic
dels catalans.

Aquest article pretén presentar una serie de
reflexions sobre les complexes conseqiiencies eco-
nomiques que podria tenir la independencia de
Catalunya. Algun dels aspectes que s’hi tracten
estan desenvolupats amb més detall al llibre que
he publicat recentment amb en Modest Guinjoan,?
pero també hi ha altres qiiestions que, tot i que no

2. Modest Guinjoan i Xavier Cuadras Moratd, Sense
Espanya (Balang economic de la independeéncia). Barcelona:
Portic, 2011.
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s6n analitzades en profunditat al llibre, tenen una
gran importancia i no es poden deixar de banda.

La transici6 cap a la independencia d’un pais
és un procés complicat i ple d’incerteses a tots els
nivells. Analitzar-lo en tota la seva complexitat
exigiria més espai del que disposo aqui i, sobretot,
molts més coneixements dels que tinc. En aquest
article faré dos suposits de treball, el grau de realis-
me dels quals es pot discutir, perd que em serviran
per poder ser més precis en 'avaluacié d’algunes
conseqiiéncies estrictament economiques de la
secessio.’ En primer lloc, suposaré que la inde-
pendencia seria el resultat d’un procés democratic,
pacific i negociat entre els governs catala i espanyol
amb la intervenci6 de mediadors internacionals.
En segon lloc, suposaré que els catalans continuarien
sent membres de la Uni6 Europea, tal com interpreto
que és la seva voluntat majoritaria. No consideraré,
per tant, les conseqiiencies economiques de possibles
conflictes bel-lics o d’ordre public importants o de
la no pertinenca de Catalunya a la Uni6é Europea
i la zona euro.

Les QﬁESTIONS FISCALS: EL DIVIDEND DE
LA INDEPENDENCIA

3. Aquest és un dels aspectes de les relacions
economiques de Catalunya amb Espanya que ha
estat més ben estudiat.* Es pot dir que hi ha un
elevat consens entre els economistes al voltant del
fet que Catalunya pateix un elevat deficit fiscal.
El que aixo vol dir, de manera simplificada, és
que de les activitats financeres que I'administraci6
central de I'estat duu a terme a Catalunya (recap-
tacié d’impostos, prestacié de serveis, pagament
de transferencies a altres administracions, cons-

3. Una analisi més aprofundida d’aquests suposits es pot
trobar a Guinjoan i Cuadras Moratd, Sense Espanya... p. 30-35.

4. Més detalls i referencies al voltant d’aquesta qiiesti6 es
poden trobar a Guinjoan i Cuadras Moratd, Sense Espanya. ..
p. 61-68.
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truccié d’infraestructures, etc.) se’'n deriva una
transferéncia neta de recursos de Catalunya cap
a altres territoris de lestat.

El deficit fiscal ha estat quantificat per a 'any
2005 tant pel govern espanyol com pel catala. Sense
voler entrar en els detalls del calcul, si que es pot
afirmar que hi ha coincidencia a situar la xifra
al voltant del 8-9% del PIB catala.” En termes
de comparativa internacional es pot afirmar que
aquest és un nivell de deficit molt elevat. Quasi cap
regi6 europea, per exemple, no esta subjecta a una
transferencia fiscal negativa d’aquesta magnitud. A
més, sembla que és un deficit de caire estructural
i permanent. La mitjana per al periode 2000-09 se
situa en un 8,3% i les estimacions més recents el
xifren al voltant del 8,4% per al 2009 (segons els
calculs de la Generalitat de Catalunya).®

Des d’aquest punt de vista, la independencia de
Catalunya tindria com a conseqiiencia I’eliminacié
d’una transferéncia fiscal neta permanent que se
situa al voltant del 8-9% de tota la riquesa que es
genera anualment a Catalunya. Evidentment aixo
implicaria un increment de la renda disponible dels
catalans de la mateixa magnitud. Ho podriem con-
siderar el veritable dividend de la independencia.
Aquesta circumstancia concreta situa Catalunya en
una posicié clarament avantatjosa respecte d’altres
paisos que, com ara Escocia o el Quebec, tenen
aspiracions independentistes perd al mateix temps
son receptors de transferencies fiscals netes per part
de la resta dels territoris dels estats a que pertanyen.

4. Amb relacié al tema del deficit fiscal, val
la pena fer alguna referéncia a un parell d’argu-

5. Aquesta xifra correspon als calculs que es fan seguint
I’anomenat criteri del flux monetari. Detalls sobre els diferents
criteris que es fan servir per elaborar les balances fiscals i la
conveniéncia d’utilitzar aquest criteri concret per a la nostra
analisi es poden trobar a Guinjoan i Cuadras Morat6, Sense
Espanya... p. 64-65.

6. Generalitat de Catalunya (Departament d’Economia
i Coneixement), Resultat de la balanga fiscal de Catalunya
amb el sector public central (2006-2009). Resum. Barcelona:
Generalitat de Catalunya, 2012.
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mentacions que, tot i que sén molt habituals, s6n
basicament incorrectes. En primer lloc, hi ha molta
gent que pensa que el deficit fiscal es compen-
sa amb el fet que el mercat espanyol compra a
Catalunya molt més del que li ven. Segons aques-
ta linia de pensament una cosa va per laltra, de
manera que el deficit fiscal i el superavit comercial
s’anul-len i Catalunya no hi surt perdent.

Aix0 no obstant, si hi pensem amb una mica
de deteniment, és prou clar que aquesta associaci6
no té gaire sentit, ja que la naturalesa de les rela-
cions economiques que determinen els saldos de
les balances fiscal i comercial sén completament
diferents. El saldo comercial es genera en virtut de
transaccions comercials mutuament beneficioses
que impliquen un intercanvi voluntari entre agents
econOmics residents a diferents territoris. Aixi, el
comer¢ implica voluntarietat i guanys per a tots
els que hi participen. En canvi, el deficit fiscal
es genera a remolc de decisions politiques que
estableixen transferencies obligades de recursos
a carrec dels residents d’un determinat territori,
amb motiu de I’activitat financera del sector public
central del pafs.

Avui dia, amb un régim comercial comple-
tament liberalitzat que garanteix l'accés al mer-
cat espanyol d’empreses i productes d’arreu del
mon, la competitivitat empresarial és I'tinic fona-
ment del superavit comercial de Catalunya. No
té cap sentit pensar que lexistencia d’'un deficit
fiscal d’'una determinada magnitud és una mena
de garantia d’accés al mercat espanyol per a les
empreses catalanes, inclis en el cas que aquestes
no fossin prou competitives.

5. La segona argumentacié que sovint es fa
amb relacid al tema del deficit fiscal és la segiient:
és cert que, gracies a la seva eliminacié, una
Catalunya independent hi sortiria guanyant un
8-9% del PIB, pero tenint en compte les despe-
ses que suposaria la construccié de lestat propi,
tot plegat no seria gaire bon negoci. Aquest rao-
nament, molt freqiient, també és erroni perque
no té en compte que el calcul del deficit fiscal
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ja imputa com a despeses efectuades a Catalunya
un gran nombre de despeses de 'administracié
central, amb diferents criteris de territorialitat.
Les principals excepcions sén la major part de les
despeses que corresponen als serveis centrals dels
ministeris i els alts organismes de P'estat. Per tant,
tot i que és veritat que una part del dividend de
la independeéncia caldria utilitzar-lo per finangar
algunes estructures de Iestat propi, els calculs més
raonables indiquen que aquesta part no suposaria
més d’un 1,5-2% del PIB.”

6. Per acabar aquesta seccié és imprescindi-
ble analitzar, encara que sigui de forma no gaire
detallada, la sostenibilitat de les finances publiques
d’un hipotetic estat catala independent. La primera
pregunta que cal fer-se és quin seria el volum de
deute public que hauria de suportar Catalunya
en el moment de la secessi6. Tenint en compte
el volum d’endeutament de les administracions
publiques catalanes i que un acord de separaci
entre Catalunya i Espanya hauria d’incloure acords
per a la divisié del deute de I’estat espanyol entre
els dos nous estats, podem calcular que el nou
estat catala naixeria amb un deute public total que
se situaria al voltant del 70-75% del seu PIB. Es
un volum molt important, perd aixi i tot encara
estaria per sota de la mitjana actual dels paisos
de la zona euro.® En segon lloc, hauriem de pre-
guntar-nos per les condicions en les quals aquest
deute podria ser finangat als mercats internacio-
nals. Des d’aquest punt de vista, més important
que el volum total seria la consideraci6 que el
deute catala mereixés per part de les agencies de
qualificacid, que determinen en gran part els tipus

7. Calculs efectuats per Pautor a partir de la informacié
continguda a Generalitat de Catalunya (Departament d’Eco-
nomia i Finances), Metodologia i calcul de la balanga fiscal de
Catalunya amb I’Administracié central 2002-2005. Barcelona:
Generalitat de Catalunya, 2009.

8. A titol d’illustraci6, nou paisos de la UE (Belgica,
Alemanya, Irlanda, Grécia, Franca, Italia, Hongria, Portugal
i el Regne Unit) tenen en aquests moments volums de deute
public superiors al 80% del seu PIB.
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d’interés que els estats es veuen obligats a pagar per
financar-se. En aquest sentit, les agencies tindrien
en compte sobretot les perspectives economiques
del pais, el rigor de la seva politica economica i,
en definitiva, la seva capacitat de generar ingressos
fiscals i de fer front a les obligacions contretes.

LA QUESTIO COMERCIAL: ELS COSTOS
DE LA SECESSIO

7. Lany 2005, el 54% de les exportacions de
les empreses catalanes tenia com a desti el mercat
espanyol. Aquesta mateixa xifra per al’any 1987 era
superior al 75%.” En menys de vint anys 'expan-
si6 cap als paisos de la Uni6é Europea provocada
per entrada al mercat comu i els processos de
globalitzacié han contribuit de manera decisiva a
diversificar els mercats de desti de la produccié
de les empreses catalanes. Aixi i tot, no hi ha cap
mena de dubte que el mercat espanyol continua
sent un mercat clau per a moltes empreses del pais.
Es perfectament logic, per tant, que molts catalans
es preguntin si la independéncia de Catalunya, pel
fet que podria malmetre aquesta relacié comercial
tan important, no ocasionaria costos que la farien
inviable des del punt de vista econdomic. De fet,
aquest és un dels principals arguments que esgri-
meixen els qui s’oposen a la secessié per motius
economics i és el principal objecte de I'analisi que
vam dur a terme al nostre llibre.

8. En principi, hi ha poques raons estric-
tament econdmiques o empresarials per les
quals un procés de secessié hagués de conduir
de manera inevitable a I’alteracié dels vincles
comercials entre Catalunya i Espanya. Els empre-
saris saben millor que ningt que l'exit de qual-
sevol projecte empresarial descansa en la seva

9. Les darreres dades corresponents al 2010, tot i que
no sén directament comparables a les anteriors, indiquen
que el percentatge ha continuat reduint-se i actualment esta
al voltant del 50%.
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capacitat competitiva, independentment de la
nacionalitat dels seus propietaris i treballadors.
Des d’aquest punt de vista, una Catalunya inde-
pendent no hauria de tenir més dificultats afegi-
des per exportar productes que fossin competi-
tius a Espanya que les que es poguessin derivar
d’hipotetiques limitacions dels poders politics
espanyols (i europeus) sobre els productes cata-
lans. En el marc de la UE i d’un entorn inter-
nacional en que els intercanvis comercials estan
cada cop més liberalitzats, no és previsible que
a mitja termini aquestes limitacions poguessin
arribar a tenir gaire importancia.

Aix0 no obstant, el comerg també pot tenir
una dimensi6 ideologica, politica i, fins i tot, afec-
tiva. Per tant, té tot el sentit analitzar la possibilitat
que, per alguna d’aquestes raons, la independencia
de Catalunya i el conflicte politic que comportaria,
pogués desencadenar un boicot comercial contra
els productes catalans al mercat espanyol. No és
una possibilitat gens remota, com va quedar pales
el 2005 quan, en plena negociacié sobre el nou
Estatut de Catalunya, es van produir crides en
aquest sentit des de diversos altaveus de 'opini6
publica espanyola.

El nucli dur de 'estudi dut a terme al nostre
llibre quantifica de manera precisa l'efecte que un
boicot i, per extensid, una reduccié de les expor-
tacions catalanes cap a Espanya per qualsevol
altre motiu, tindria sobre lactivitat econdmica a
Catalunya.” La principal dificultat de Pexercici és
que, a priori, és practicament impossible determi-
nar de forma rigorosa i creible quin seria I'abast
real d’'un boicot. Per aquesta rad, al llibre ens
limitem a simular diferents escenaris de reduccié
de les exportacions al mercat espanyol per veure
quines serien les seves conseqiiéncies sobre el PIB
catala. Sense entrar en els detalls de I’analisi, el
resultat de la nostra investigacié es pot resumir
a la taula segtient:

10. Guinjoan i Cuadras Morat6, Sense Espanya... p.
131-154.
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Font: Guinjoan i Cuadras Morat6, Sense Espanya... p. 141

Aquestes xifres indiquen que caldria una dava-
llada permanent de més del 50 % de les exporta-
cions destinades al mercat espanyol per ocasionar
una reducci6 del PIB catala que fos comparable al
volum corresponent al deficit fiscal establert en les
estimacions oficials dels governs catala i espanyol.
Es evident que aquesta seria una reduccié d’una
magnitud molt considerable, més tenint en compte
que se suposa que hauria de tenir un caracter per-
manent. Ni els estudis sobre boicots comercials a
altres paisos, ni I'evidéncia sobre les actituds dels
consumidors espanyols davant d’esdeveniments
de tipus politic, ni Panalisi de les conseqiiencies
que finalment es van derivar de I’episodi de 'any
2005 fan pensar que sigui raonable preveure una
reduccié d’aquest abast."

En qualsevol cas, hi ha arguments de pes per
pensar que aquests calculs de I'efecte que tindria
sobre el PIB de Catalunya una reducci6é de les
exportacions catalanes es poden considerar de
maxims, pel fet que no tenen en compte una rea-
litat tan obvia com és que, davant d’un esdeveni-
ment d’aquesta magnitud, les empreses s’haurien
d’adaptar tard o d’hora a la nova situacié i ser
capaces de trobar nous mercats que donessin sor-
tida a la seva capacitat productiva que, en principi,
es mantindria intacta. Des d’aquest punt de vista es
pot afirmar que serien efectes de tipus transitori,
tot i admetent la dificultat de determinar quina
seria la durada final d’aquest periode de transicio.

11. Ibidem, p.101-128.
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UN PRIMER BALANC (PROVISIONAL)
D’APROXIMACIO

9. Un primer balan¢ economic de la indepen-
déncia podria ser el que tingués en compte els
dos factors que s’han analitzat fins ara, és a dir,
els aspectes fiscals i comercials de la qiiesti6. Es
evident que el signe i la magnitud d’aquest balang
dependra de forma decisiva de les suposicions que
es facin al respecte de labast dels efectes d’un
possible boicot o qualsevol altra circumstancia
que pugui reduir el volum de les exportacions
catalanes cap al mercat espanyol. Com més gran
sigui ’abast temporal i el grau de seguiment del
boicot, majors seran els costos comercials i, en
conseqiiencia, menor sera el guany de renda que
experimentaran els catalans en una Catalunya
independent. A mode d’il-lustracié que no repetiré
aqui, al nostre llibre es presenten diferents escena-
ris caracteritzats per diferents graus d’intensitat i
durada del boicot.” La conclusié general, ja avan-
cada més amunt, és que es necessitaria un boicot
permanent d’'una magnitud molt important per
arribar al punt en que el balan¢ economic de la
secessio fos negatiu.

En conseqiiéncia, per a un bon nombre d’es-
cenaris perfectament raonables estariem davant
d’una situacié en queé I'economia catalana expe-
rimentaria un creixement de la seva renda dispo-
nible. De fet, seria com si rebés una transferéncia
neta de recursos procedent de exterior equivalent
a un determinat percentatge del seu PIB. Aquesta
renda addicional suposaria un increment de la
capacitat de despesa del sector public (o del sec-
tor privat si una part es destinés a la reduccié
d’impostos), amb els corresponents efectes mul-
tiplicadors sobre l'activitat economica, la creacié
de valor afegit i 'ocupacid. La decisi6 final sobre
que caldria fer amb aquests recursos addicionals
dependria només de la societat catalana i dels seus

12. Ibidem, p. 199-203.
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representants democraticament elegits. Es evident,
pero, que seria imprescindible fer-ne servir una
part per bastir les estructures de Iestat. La resta es
podrien destinar a augmentar i millorar la presta-
cié de serveis, incrementar les inversions en infra-
estructures o reduir els impostos per transferir
part dels recursos al sector privat de ’economia.

ALGUNS ASPECTES ADDICIONALS A CONSIDERAR

10. Es evident que els factors comercials i fis-
cals, tot i ser dels més importants, no esgoten el
cataleg de tots els aspectes economics rellevants a
I’hora d’analitzar la possibilitat de la independen-
cia de Catalunya. Sense cap anim d’exhaustivitat,
aquesta seccié pretén recollir de forma breu els
principals arguments que es relacionen amb alguns
aspectes addicionals que també cal considerar.

a) La major part dels economistes coincidei-
xen que un dels problemes fonamentals de I’eco-
nomia catalana és la situaci6 de les infraestructures
del pais (aqui s’hi poden incloure ports, aeroports,
ferrocarrils, carreteres, etc.). La situaci6 actual, que
condiciona negativament la competitivitat de les
empreses, esta caracteritzada tant per la insuficien-
cia de les inversions (en seria un exemple 'inexis-
tent corredor ferroviari del Mediterrani) com per
una gestié centralista i feta amb criteris d’escassa
racionalitat economica per part de les autoritats
espanyoles.” Des d’aquest punt de vista, seria difi-
cil que una gestié per part del govern catala de
la politica d’infraestructures no permetés incre-
mentar el potencial de creixement de I'economia
catalana, tot i que ignoro si hi ha cap estudi que
ho demostri de forma rigorosa.

b) El que si que és cert és que, si Catalunya
fos independent, els catalans formariem part
d’un estat bastant més petit que I’estat espanyol

13. El lector interessat en aquest tema pot consultar
el llibre del professor Germa Bel, Espanya, capital Paris.
Barcelona: La Campana, 2011.
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actual. Es important aixo des del punt de vista
de I'economia avui dia? Molt sovint s’ha sentit a
dir que economia catalana és massa petita per
ser viable, pero el cert és que els economistes que
han estudiat 'impacte de la grandaria dels paisos
sobre la seva riquesa han arribat a la conclusi6
general que, almenys en economia, la mida no
hi fa gran cosa. De fet, cinc dels vuit paisos més
competitius del mén segons la darrera classifica-
ci6 del World Economic Forum (Suissa, Singapur,
Sueécia, Finlandia i Dinamarca) tenen una pobla-
cié entre cinc i deu milions d’habitants, és a dir
que son, pel que fa a nombre d’habitants, si fa o
no fa com Catalunya. Una major dimensié pot
tenir alguns avantatges si la provisié de deter-
minats serveis publics té economies d’escala. Al
mateix temps, perod, la globalitzacié econdomica
ha fet que les empreses dels paisos petits tinguin
accés als mercats de tot el mén, de manera que
formar part d’'una economia de mida reduida ja
no és una restriccié tan rellevant com ho podia
ser quan les fronteres politiques eren també bar-
reres comercials. Aixi mateix, un pais més petit
pot gaudir d’'una major cohesié social i, per tant,
d’una major efectivitat en 'aplicacié de la politica
economica. En definitiva, sembla que la dimensié
d’una economia té avantatges i desavantatges pero
que, a ’hora de fer balang, es compensen els uns
amb els altres de manera que hi ha altres factors
que acaben tenint molta major importancia en
la determinacié del grau de desenvolupament i
prosperitat d’un pais."

c) A part els fluxos comercials (exportacions i
importacions de béns i serveis) i fiscals (pagament
d’impostos i recepci6 de serveis i inversié publica),
els catalans mantenim relacions financeres amb les
economies de la resta del mén. Aixo vol dir simple-
ment que els estalviadors catalans col-loquen part
dels seus estalvis a ’exterior, de la mateixa manera

14. Alesina i Spolaore, Size of Nations... desenvolupa
amb més detall aquests arguments.
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que les empreses catalanes també financen part
de les seves inversions amb estalvis procedents de
fora de Catalunya. El saldo de la balanca financera
reflecteix si un pais té capacitat (les sortides de
capital superen les entrades) o necessitat (a I'inre-
vés) de financament. En el primer cas el pais esta
prestant als altres paisos, mentre que en el segon
cas el pais depen del seu endeutament respecte de
la resta del mon. La pregunta obvia que cal fer-se
en aquest ambit és com son les relacions financeres
de Catalunya amb Espanya i com les afectaria una
hipotetica independéncia. Si Peconomia catalana
rep entrades netes de capital procedents d’Espa-
nya i una secessi6 politica pogués afectar aquesta
situaci6, aleshores el pais podria tenir problemes
de financament (tot i que també caldria tenir en
compte que Peliminaci6 del deficit fiscal jugaria
en sentit contrari). Malauradament, sobre aquest
tema tan important és gairebé impossible dir-ne
gran cosa més per manca d’informacié. No hi ha
estudis recents sobre les relacions financeres entre
Catalunya i la resta del mén, inclosa Espanya. Per
no saber, a Catalunya actualment ignorem fins i
tot una dada tan important des del punt de vista
macroeconomic com és el signe i el saldo de la
balanga financera del pafis, és a dir, fins a quin punt
el pais té, en termes globals, capacitat o necessitat
de financament.

d) Molta gent es pregunta també com afec-
taria la independencia el sistema financer catala.
Aquesta és una pregunta complicada i, de fet, les
complicacions comencen des del moment mateix
de definir que és i quines entitats formen part del
sistema financer catala. Si entenem que el sistema
financer catala és el conjunt d’empreses i institucions
que operen a Catalunya (independentment de la
propietat del seu capital o la situacié de la seva
seu social), la conclusié hauria de ser que el grau
d’afectaci6 estaria correlacionat amb el que pogués
passar amb Dactivitat economica a l'interior del
pais. Si suposéssim, per exemple, que la indepen-
deéncia no afectaria excessivament el PIB catala,
tampoc no hauria de modificar de forma radical
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Pactivitat d’intermediacié financera. En canvi, si
definim el sector financer catala com el conjunt
d’empreses financeres que tenen la seva seu social
a Catalunya i sén identificades pels consumidors
com a catalanes, aleshores, tenint en compte que
una bona part del negoci d’aquestes empreses es
duu a terme al mercat espanyol, no hi ha dubte que
es podrien veure afectades per accions de represalia
o boicot comercial que podrien perjudicar-les de
manera notable.

CONCLUSIONS

11. En un moment historic com ’actual, en
el qual sembla que hi ha un suport creixent a
la idea de la independéncia de Catalunya, hi ha
almenys dos factors que justifiquen la importan-
cia que es facin analisis rigoroses sobre les seves
possibles conseqiiéncies. D’una banda, el cami
cap a la independencia forma part d’'un procés
farcit d’incerteses de tota mena respecte de les
reaccions que es puguin produir a linterior del
pais, a Espanya i a la resta del mén. Una primera
contribuci6 dels estudis sobre la independencia ha
de ser donar respostes al més precises possibles
a les preguntes que legitimament la societat es
formula davant d’un procés de tal importancia.
D’altra banda, aquest és un ambit en el qual massa
sovint predomina el debat passional i la confron-
taci politica per sobre de 'analisi racional i lliure
de prejudicis dels pros i els contres del projecte
independentista. Aix0 no obstant, a mesura que
la societat catalana es plantegi de forma seriosa el
projecte de la secessié s’anira veient com demanda
amb major intensitat la recerca i el coneixement
que li permetin fer el calcul objectiu i sistematic
dels avantatges i desavantatges de I'estat propi.

12. En aquest article s’han examinat les princi-
pals conseqiiencies econdomiques que es derivarien
d’un procés que acabés conduint cap a la inde-
pendencia de Catalunya. La primera gran conse-
qiiéncia, positiva des del punt de vista econdmic,
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seria I'eliminacié del deficit fiscal que pateix el
pais. Al mateix temps, pero, les empreses catalanes
depenen en gran mesura de les seves exportacions
al mercat espanyol, que es podrien veure alterades,
per exemple, per Uefecte d’'un boicot comercial per
part dels consumidors. El nostre llibre demostra
que la reduccié de les exportacions cap a Espanya
hauria de ser d’'una magnitud molt considerable
per anul-lar Pefecte positiu que es donaria en
’ambit fiscal. A més, tenint en compte la relacié
existent entre alguns dels principals factors de crei-
xement economic d’un pais i el nivell de despeses
publiques (la construccid i el manteniment d’in-
fraestructures, els sistemes escolar 1 universitari o
els programes de recerca i innovacié empresarials
en soén tres bons exemples), no és massa agosa-
rat afirmar que la independencia i I'eliminaci6
del deficit fiscal permetria incrementar no només
la renda disponible de Catalunya a curt termini,
siné també les seves perspectives de creixement a
mitja termini. Aixi, tot i que la independéncia de
Catalunya és un projecte estrictament politic que
depén de la voluntat dels ciutadans, sembla dificil
pronunciar-s’hi en contra amb arguments basats
Unicament en la seva inviabilitat des del punt de
vista economic.
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